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ОСНОВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ 
О «РЕНЕССАНС КРЕДИТ»

«Ренессанс Кредит» — товарный знак КБ «Ренессанс Капитал» (ООО) (лицензии Банка России на осуществление банковских операций № 3354). 

«Ренессанс Кредит» предоставляет физическим лицам потребительские кредиты, банковские карты, вклады и  и осуществляет иные банковские операции. 

Основанный в 2003 году, «Ренессанс Кредит» входит в ТОП-100 крупнейших российских банков и работает более чем с 5,5 миллионами клиентов в России. География деятельности «Ренессанс Кредит» охватывает 61 регион России.

Основным владельцем «Ренессанс Кредит» является Группа ОНЭКСИМ - один из ведущих российских инвесторов, который владеет диверсифицированным портфелем активов в сфере финансовых услуг, в энергетической, металлургической и других отраслях экономики.

Ключевые итоги деятельности в 2012 году

· Чистая прибыль по итогам года составила 3,1 млрд. рублей, что превышает финансовый результат, достигнутый в 2011 году, на 16% (2,7 млрд. рублей).

· Кредитный портфель по итогам года составил 74,5 млрд. руб., увеличившись за год на 44%. 
· Доля в портфеле высокомаржинальных продуктов – кредитов наличными и кредитных карт – возросла с 70% в 2011 году до 80% в 2012 году. 
· Капитал «Ренессанс Кредит» вырос на 49% и составил 20,2 млрд. руб. 

· В 2012 году «Ренессанс Кредит» завершил строительство сети дистрибуции федерального уровня. На 31 декабря 2012 года она насчитывала 121 отделение и 19 645 точек продаж в партнерских розничных сетях.
· Количество клиентов за 2012 год возросло с 4,8 до 5,5 миллионов.

· Портфель депозитов физических лиц и остатков на счетах вырос на 79%, достигнув 53,1 млрд. рублей. 

· Банк продолжил работу над снижением стоимости фондирования. В 2012 году этот показатель составил 9,8%, в то время как в 2011 был равен 9,9%, а в 2010 - 12,2%.

«РЕНЕССАНС КРЕДИТ» 
В РЕЙТИНГАХ
FITCH RATINGS
	РЕЙТИНГ
	В

	ОПИСАНИЕ
	Долгосрочный рейтинг дефолта эмитента в национальной валюте

	ПРОГНОЗ
	Стабильный


STANDARD&POOR’
	РЕЙТИНГ
	В

	ОПИСАНИЕ
	Кредитный рейтинг контрагента

	ПРОГНОЗ
	Позитивный


MOODY’S
	РЕЙТИНГ
	B2

	ОПИСАНИЕ
	Долгосрочный рейтинг депозитов в иностранной и национальной валюте

	ПРОГНОЗ
	Стабильный


ИСТОРИЯ 
«РЕНЕССАНС КРЕДИТ»

2003

«Ренессанс Групп» принимает решение о выходе на рынок потребительского кредитования, для чего приобретает банк «Казначей». Формируется сильная управленческая команда.

2004

КБ «Ренессанс Капитал» (ООО) получает лицензии ЦБ РФ на осуществление банковских операций № 3354 и 25 марта 2004 года выдает первый целевой кредит. Банк становится полноправным участником платежной системы MasterCard и приступает к выпуску кредитных карт. 

2005

Банк  начинает выдавать нецелевые займы и автокредиты. Заключено партнерское соглашение с «М.Видео», лидером среди федеральных сетей в сегменте электроники и бытовой техники. Объемы кредитования растут, Банк входит в ТОП-30 потребительских банков России.

2006

Начато сотрудничество с одной из крупнейших розничных сетей - компанией IKEA. Банк открывает первые десять отделений и выдает свой миллионный кредит. Рейтинговое агентство Moody’s присваивает Банку рейтинг «B2» с прогнозом по рейтингу «Стабильный».

2007

К управленческой команде банка присоединяются новые топ-менеджеры, имеющие опыт работы в крупнейших российских и международных компаниях. Происходит расширение региональной сети. Функционируют более 10 500 точек продаж в торговых сетях. Компания активно развивается и входит в ТОП-10 потребительских банков России, а также в тройку самых быстрорастущих банков страны. Рейтинговые агентства Fitch и Standard & Poor’s присваивают Банку рейтинг «В-» с прогнозом «Стабильный». Впервые за свою историю компания показывает прибыль по итогам года. Банк начинает работать под брендом «Ренессанс Кредит». 

 
2008

В течение первых девяти месяцев «Ренессанс Кредит» продолжает создавать разветвленную сеть дистрибуции по всей стране. «Ренессанс Кредит» существенно расширяет партнерскую сеть и начинает сотрудничество с крупнейшими сетями салонов связи «Евросеть» и «Связной». Общее число выданных кредитов превышает 5 млн, а клиентская база насчитывает 3,7 млн человек. В октябре в связи с наступлением мирового финансового кризиса Банк приостанавливает выдачу кредитов и сосредотачивается на поддержании качества кредитного портфеля и оптимизации расходов. 

2009

С целью диверсификации источников фондирования банк начинает работу по привлечению депозитов физических лиц. По мере стабилизации рыночной ситуации во второй половине года «Ренессанс Кредит» постепенно возобновляет выдачу кредитов. 

2010

«Ренессанс Кредит» наращивает темпы роста бизнеса: ежеквартально объем выдачи кредитов увеличивается на 50%, при этом качество портфеля новых кредитов находится на рекордно высоком уровне. В структуре кредитного портфеля происходит смещение в сторону высокомаржинальных продуктов –  кредитов наличными и кредитных карт, доля которых составляет более 60% на конец  года. Вклады формируют около половины привлеченных средств, таким образом, снижая зависимость от международных рынков капитала. Региональная сеть банка увеличивается в два раза и на конец 2010 года насчитывает 75 дополнительных и кредитно-кассовых офисов с возможностью осуществления кассовых операций (отделений), 33 кредитно-кассовых офиса без кассы и более 11 000 точек продаж в 59 регионах России. Количество клиентов возрастает с 3,7 до 4,1 миллионов. 
2011

«Ренессанс Кредит» продолжает демонстрировать высокий уровень доходности. Чистая прибыль по итогам года в 1,7 раза превысила финансовый результат предыдущего отчетного периода. Качество кредитного портфеля, значительную часть которого формируют высокомаржинальные розничные продукты – кредиты наличными и карты, остается на высоком уровне. Количество отделений выросло на 40%, до 105 отделений. Сеть  продаж в партнерских розничных сетях увеличилась на 66% до  18 403. С целью диверсификации источников фондирования Банк начинает работу по привлечению депозитов юридических лиц. В апреле 2011 года агентство Fitch Ratings повысило Банку долгосрочный рейтинг дефолта эмитента в национальной валюте и кредитный рейтинг контрагента, соответственно, до уровня "B" со "Стабильным" прогнозом.
2012
«Ренессанс Кредит» демонстрирует значительный рост бизнеса. Кредитный портфель по итогам года увеличился на 44% и достиг 74,5 млрд. руб., что превышает исторический максимум 2008 года не только в рублевом, но и в долларовом эквиваленте. Банк выдал кредитов частным лицам на сумму 66,7 млрд. руб., что в 1,5 раза больше, чем в 2011 году. Продолжается диверсификация каналов привлечения клиентов. В отчетном году Банк приступил к выдаче наличных в салонах сотового ритейлера «Связной». Средства физических и юридических лиц остаются стабильным источником фондирования. Важным событием для банка стал приход нового контролирующего акционера в лице Группы ОНЭКСИМ, одного из ведущих российских инвесторов, который владеет диверсифицированным портфелем активов в сфере финансовых услуг, в энергетической, металлургической  и других отраслях экономики. Достижения Банка были отмечены ведущими рейтинговыми агентствами. В марте Moody's Investor Service повысило на одну ступень, с «В3» до «В2», долгосрочный рейтинг депозитов и старшего необеспеченного долга в национальной и иностранной валюте «Ренессанс Кредит», прогноз «Стабильный». В июне Standard & Poor's пересмотрело свой прогноз по рейтингам «Ренессанс Кредит» со «Стабильного» на «Позитивный». Одновременно были повышены краткосрочный рейтинг Банка и рейтинг по национальной шкале.

Бизнес-модель «Ренессанс Кредит»

С момента своего основания в 2003 году «Ренессанс Кредит» специализируется на беззалоговом потребительском кредитовании – одном из наиболее высокомаржинальных сегментов бизнеса в сфере банковских услуг. 

Банк предлагает линейку наиболее востребованных продуктов для физических лиц, включая:

· целевые кредиты на приобретение товаров в розничных торговых сетях, 

· кредиты наличными на любые цели, 

· кредитные карты,

· автокредиты.  
Особенностями бизнеса «Ренессанс Кредит»  являются:

Ориентация на «массовый» клиентский сегмент. Подавляющее большинство клиентов банка – люди со средним доходом. Ключевые преимущества работы в «массовом» сегменте – значительные масштабы и перспективы бизнеса ввиду его существенного размера, а также высокий спрос на кредитные продукты среди этого типа потребителей финансовых услуг. 

Сбалансированный кредитный портфель. «Ренессанс Кредит» добился оптимального соотношения различных видов кредитных продуктов в портфеле. Целевые кредиты обеспечивают значительный приток новых клиентов. Автокредиты и нецелевые кредиты способствуют высокой стабильности кредитного портфеля за счет продолжительных сроков кредитования и более крупных сумм займов. Преимущественная доля высокомаржинальных продуктов – кредитов наличными и кредитных карт – обеспечивает высокую доходность портфеля. 

Качество кредитного портфеля. Методология оценки риска заемщиков и технологии работы по взысканию просроченной задолженности Банка являются одними из лучших в отрасли и обеспечивают приток новых клиентов самого высокого качества.  Высокая доля повторных продаж (кросс-, или перекрестных продаж) продуктов по базе существующих клиентов позволяет поддерживать высокое качество портфеля и существенно снижать стоимость его пополнения.

                                    

Диверсифицированные каналы дистрибуции кредитных продуктов. «Ренессанс Кредит» представлен в 61 ключевом регионе России разветвленной сетью собственных отделений и точек продаж в торговых сетях. Банк активно развивает альтернативные каналы привлечения клиентов, включая собственную и партнерские агентские сети, телемаркетинг (службу продаж по телефону), партнерские отношения с операторами мобильных сетей и Интернет-компаниями.

Анализ финансовых результатов и показателей эффективности

Структура активов

В 2012 году «Ренессанс Кредит» продемонстрировал значительный рост бизнеса. Банк выдал кредитов частным лицам на сумму 66,7 млрд. рублей, увеличив объемы кредитования почти в полтора раза по сравнению с показателями 2011 года. 

Чистый кредитный портфель по итогам года составил 70,3 млрд. рублей, увеличившись за год на 41%.

	Типы 
активов 
	31.12.2012
	31.12.2011
	Темп прироста,  %

	 
	Сумма, тыс. руб.
	Доля в активах, %
	Сумма, тыс. руб.
	Доля в активах,  %
	 

	Денежные средства и их эквиваленты
	16,455,101
	17.1%
	8,131,326
	13.20%
	102.4%

	Торговые ценные бумаги
	5,321,015
	5.5%
	63,586
	0.10%
	8268.2%

	Кредиты клиентам
	70,275,688
	73.0%
	49,845,274
	80.93%
	41.0%

	Прочие активы
	4,175,841
	4.3%
	3,552,320
	5.77%
	17.6%

	Всего активов
	96,227,645
	100.0%
	61,592,506
	100.00%
	56.2%


Структура кредитного портфеля

В структуре портфеля кредитов физическим лицам наблюдалось смещение в сторону высокомаржинальных продуктов – кредитов общего назначения и кредитных карт, доля которых выросла в структуре розничного портфеля на 10%. 
	Кредитные продукты 
	31.12.2012
	31.12.2011
	 

	
	
	
	Изменение, %

	 
	Сумма, тыс. руб. 
	Доля в портфеле кредитов физлицам, %
	Сумма, тыс. руб. 
	Доля в портфеле кредитов физлицам, %
	 

	Кредиты общего назначения (кредиты наличными)
	46,830,676
	62.9%
	27,976,349
	55.5%
	67.4%

	Целевые кредиты
	10,757,449
	14.5%
	8,083,931
	16.0%
	33.1%

	Кредитные карты
	12,462,475
	16.7%
	7,149,631
	14.2%
	74.3%

	Автокредиты
	3,448,480
	4.6%
	6,080,411
	12.1%
	-43.3%

	Прочие кредиты
	935,053
	1.3%
	1,132,370
	2.2%
	-17.4%

	Общий объем потребительского кредитования
	74,434,133
	100.0%
	50,422,692
	100.0%
	47.6%

	Общий объем корпоративных кредитов
	23,759
	
	1,112,963
	
	-97.9%

	Резерв под обесценение кредитов
	(4,182,204)
	
	(1,690,381)
	
	147.4%

	Совокупный кредитный портфель за вычетом резервов под обесценение
	70,275,688
	
	49,845,274
	
	41.0%


Анализ структуры пассивов

В 2012 году «Ренессанс Кредит» продолжил диверсификацию базы фондирования за счет заимствований на капитальных рынках и развития нового направления – депозитов юридических лиц. В августе банк успешно вернулся на рынки капитала, разместив по открытой подписке биржевые облигации на 2 млрд. руб. В декабре 2012 года «Ренессанс Кредит» разместил субординированные еврооблигации в объеме 100 млн. долларов на 5,5 лет. В начале 2013 года их сумма была увеличена еще на 50 млн. долларов. 

В 2012 году средства физических и юридических лиц оставались стабильным источником фондирования. По итогам отчетного периода портфель депозитов физических лиц и остатков на счетах вырос на 79%, достигнув 53,1 млрд. рублей, и составил 70% от привлеченных средств банка. 

	
	31.12.2012
	31.12.2011
	Темп прироста

	Пассивы
	Сумма, тыс. руб.
	%
	Сумма, 
тыс. руб.
	%
	%

	Средства, привлеченные на рынках капитала и средства корпоративных клиентов
	19,802,835
	26.1%
	16,393,393
	34.2%
	20.8%

	Средства клиентов – физических лиц
	53,095,876
	69.9%
	29,746,058
	62.0%
	78.5%

	Средства ЦБ РФ
	-
	0.0%
	-
	0.0%
	0.0%

	Прочие пассивы
	3,112,363
	4.1%
	1,860,099
	3.9%
	67.3%

	Всего пассивов
	76,011,074
	100.0%
	47,999,550
	100.0%
	58.4%



Привлечение финансирования на рынках капитала

В августе 2012 года Банк разместил по открытой подписке 2 млн. биржевых облигаций серии БO-02 (идентификационный номер 4B020203354B) на общую сумму 2 млрд. рублей. Ставка на уровне 12,9% годовых установлена для первого и второго купонов. Срок обращения выпуска – 3 года.

В апреле 2012 года Банк выплатил купон по облигациям серии 02 ( 40203354В ) и погасил их по номинальной стоимости в полном объеме. Общий объем выплат составил 1,244,267,407 рублей, включая купонный доход в размере 61,582,407 рублей.

В июне 2012 года Банк выплатил восьмой купон по облигациям серии 03 ( 40303354В ) и погасил их по номинальной стоимости в полном объеме. Общий объем выплат составил 2,240,508,732  рубля, включая выплату купонного дохода в размере 98,264,732 рублей и выплату номинальной стоимости при погашении в размере 2 142 244 рублей. 

	Средства, привлеченные на рынках капитала
	Процентная ставка
	Срок погашения
	31.12.2012
	31.12.2011
	31.12.2010

	 
	 
	 
	Сумма, 
тыс.  руб.
	Сумма, 
тыс.  руб.
	Сумма,
 тыс.  руб.

	Кредитные ноты

	

	- RCF (эмиссия 2010 года)
	13,0%
	Апрель, 2013 
	5,187,154
	6,155,126
	6,327,444

	 Итого кредитных нот
	5,187,154
	6,155,126
	6,327,444

	
	
	
	

	
	
	
	

	Документарные процентные неконвертируемые облигации 

	

	- выпуск № 4B020303354B
	9.90%
	Август 2014 года
	3,103,015
	3,115,187
	-

	- выпуск №  4В020203354В
	12.90%
	Август 2015 года
	2,085,552
	-
	-

	- выпуск № 40203354B
	10.5%
	Апрель 2012 года
	
	1,211,548
	834,930

	- выпуск № 40303354B
	9.25% / 12.5%
	Июнь 2012 года
	
	1,728,403
	3,010,679

	 Итого документарных процентных неконвертируемых облигаций
	     5,188,567 
	     6,055,138 
	          3,845,609 

	
	
	
	

	
	
	
	

	Выпущенные векселя
	9.7% - 11.98% / 10.8%
	Сентябрь  2013 года
	162,785
	24,497
	-

	Выпущенные долговые ценные бумаги
	 
	 
	10,538,506
	12,234,761
	10,173,053


Структура капитала Банка

По итогам 2012 года капитал Банка вырос на 49%, по сравнению с тем же периодом 2011 года, что в наибольшей степени было обусловлено полученным Банком доходом в сумме 2,7 млрд. руб.
Достаточность капитала Банка, которая находится в 2011 году на высоком уровне 23,1% (в 1,9 раз превышала регулятивный уровень достаточности в соответствии с нормами Базель-2, который составляет 8%), что расширяет возможности Банка при выборе вариантов стратегического развития на последующие годы и инвестирования в новые направления деятельности.

	Структура капитала Банка
	31.12.2012
	31.12.2011
	Темп прироста, %

	
	
	
	

	Активы, взвешенные с учетом риска, тыс.  руб.
	89,503,827
	58,811,007
	52.2%

	Отношение чистых активов, принадлежащих участнику к активам, взвешенным с учетом риска (Показатель достаточности капитала CAR tier 1)
	22.6%
	23.1%
	-2.3%

	Чистые активы, тыс. руб.
	20,216,571
	13,592,956
	48.7%


Совокупный доход

По итогам 2012 года чистая прибыль Банка составила 3,1 млрд. руб. и превысила уровень прибыли, полученной в  2011 году, размером 2.7 млрд. руб.

Увеличение объемов кредитования, по сравнению с 2011 годом обусловило рост комиссионных доходов на 64%.  Рост кредитного портфеля привел к увеличению расходов по созданию резервов (203% по отношению к уровню 2011 года).

По итогам 2012 года показатели эффективности деятельности находятся на высоком уровне. Так, отношение расходов к средним активам значительно увеличилось с 13,7% до 10,2%, а рентабельность средних активов и капитала незначительно уменьшилась с 5.6% и 21.9% до 4.2% и 19.9% соответственно.

	Структура дохода
	2012
	2011
	Изменение, %

	 
	Сумма,

тыс. руб.
	Сумма,
тыс. руб.
	 

	Чистый процентный доход
	11,648,986
	7,836,611
	49%

	Резерв под обесценение кредитов
	(7,899,709)
	(2,606,397)
	203%

	Чистый процентный доход за вычетом резерва под обесценение кредитов
	3,749,277
	5,230,214
	-28%

	Чистые комиссионный доходы
	7,758,989
	4,728,674
	64%

	Прочие непроцентные доходы
	139,210
	74,417
	87%

	Прочие беспроцентные расходы
	(7,687,190)
	(6,640,248)
	16%

	Прибыль / (убыток) до налога на прибыль
	3,960,286
	3,393,057
	17%

	(Расход) / Экономия на налог на прибыль
	(832,282)
	(707,204)
	18%

	Чистая прибыль / (убыток)
	3,128,004
	2,685,853
	16%


Чистая процентная маржа
Значение чистой процентной маржа (NIM) сохранилось на стабильно высоком уровне и лишь незначительно снизилась  c 19% до 18%.  Стоимость пассивов осталась на прежнем уровне 10%. 

Чистая процентная маржа с учетом комиссионных доходов поддерживается на высоком уровне – 31%.
	Структура
	2012
	2011

	процентной маржи
	
	

	 

	Среднее значение за год, тыс. руб.
	Процентные доходы /расходы, тыс. руб.
	Средняя доходность /стоимость, %
	Среднее значение за год, тыс. руб.
	Процентные доходы /расходы,

тыс. руб.
	Средняя доходность /стоимость, %

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Итого активов, генерирующих процентные доходы
	63,701,379
	17,242,853
	27.1%
	40,547,245   
	 11,286,063   
	27.8%

	Итого Обязательств, генерирующих процентные расходы
	57,092,952
	5,593,867
	9.8%
	34,782,607   
	   3,449,452   
	9.9%

	Чистый процентный доход
	 
	11,648,986
	 
	 
	7,836,611
	 

	Чистый процентный и комиссионный доход
	 
	19,407,975
	 
	 
	12,565,285
	 

	Чистый процентный спред
	 
	 
	17.3%
	 
	 
	17.9%

	Чистая процентная маржа
	 
	 
	18.3%
	 
	 
	19.3%

	Чистая процентная маржа с учетом комиссионных доходов
	 
	 
	30.5%
	 
	 
	31.0%


Резервирование
Уровень резервирования (отношение резерва под обесценение кредитного портфеля к совокупному кредитному портфелю до вычета резервов) по итогам 2012 года составил 5,6%,  что выше показателя 2011 года  - 3,3%  - рост обусловлен повышением уровня просроченной задолженности кредитного портфеля Банка.

	Структура резервов под обесценение кредитного портфеля 
	2012
	2011
	2010

	Начальное сальдо, 

на 01 января, тыс. руб.
	1,690,381
	1,169,868
	4,789,917

	Начисления, тыс. руб.
	7,899,709
	2,606,397
	5,091,414

	Списания, тыс. руб.
	(5,407,887)
	(2,085,884)
	(8,711,463)

	Конечное сальдо, 

на 31 декабря, тыс. руб.
	4,182,203
	1,690,381
	1,169,868

	Резерв под обесценение/

совокупный кредитный портфель
	5.6%
	3.3%
	3,6%


Операционные расходы

Операционные расходы Банка выросли в 2012 году на 16% – до 7,7 млрд. руб. 

Фокусируясь на операционной эффективности, Банк по итогам отчетного года достиг высоких результатов. Так, показатель «отношение операционных расходов к доходам» сократился с 53% на конец 2011 года до 39% по итогам 2012, а коэффициент «отношение операционных расходов к среднему портфелю» снизился с 17% до 13%.

	Операционные расходы 
	2011
	2010
	Изменение

	
	
	
	

	 
	Сумма, тыс. руб.
	Сумма, тыс. руб.
	%

	Заработная плата и премии
	3,252,258
	2,943,649
	10%

	Общехозяйственные административные и операционные расходы.
	3,323,559
	2,763,357
	20%

	Износ и амортизация.
	651,270
	567,614
	15%

	Налоги (кроме налога на  прибыль).
	378,638
	312,003
	21%

	Прочие резервы
	81,465
	53,626
	52%

	Всего операционных расходов.
	7,687,190
	6,640,249
	16%


Ключевые показатели операционной эффективности сети в 2012 году существенно выросли. Так, число операций в расчете на одно отделение увеличилось почти в два раза – на 96%, а количество операций, приходящихся на одного сотрудника, – на 91%. Эффективность прямых продаж кредитов наличными сотрудниками отделений возросла на 143%.

Стратегия «Ренессанс Кредит» до 2015 года
В среднесрочной перспективе «Ренессанс Кредит» сохранит ориентацию на высокодоходный бизнес розничного потребительского кредитования и формирование портфеля активов высокого качества. 

Стратегия развития «Ренессанс Кредит» предусматривает эволюционную модель быстрого органического роста, дополненного рядом инноваций, включая:

· Проактивное развитие интернет и иных новых каналов привлечения клиентов;
· Индивидуальный подход к различным клиентским сегментам с точки зрения рисков, каналов и продуктов;
· Развитие новых продуктов и сервисов для снижения стоимости средств и удержания клиентов (текущие счета, многофункциональный интернет-банк, дифференцированные продуктовые предложения в зависимости от регионов);

· Развитие партнерских отношений с владельцами крупных каналов клиентского трафика (Связной, Евросеть и другие);
что позволит существенно улучшить результаты деятельности и качество портфеля.

В отличие от докризисной стратегии, когда Банк был сфокусирован на росте доли рынка и объема продаж, теперь ключом к успеху считается достижение высоких показателей рентабельности капитала, рост прибыльности каждого продукта и капитализации.

Ключевые цели Банка до конца 2015 года: 

· Рост кредитного портфеля в пределах ожидаемого роста рынка ― на 20―25% в год;
· Увеличение доли кредитных карт в продажах с текущих 23% до 35―40%, стабилизация доли нецелевых кредитов в 50―55%, сохранение лидирующих позиций на рынке потребительского кредитования;
· Дальнейшая диверсификация базы фондирования, контроль стоимости:
· Стабилизация доли розничных депозитов на уровне 65% от совокупной базы фондирования Банка;

· Повышение устойчивости розничной депозитной базы за счет снижения доли VIP депозитов и внедрения дополнительных сервисов для депозитных клиентов;
· Развитие корпоративных депозитов;

· Увеличение заимствований на рынках капитала с фокусом на рублевое фондирование на российском рынке.
· Рост показателей рентабельности капитала до 28%, рентабельности активов до 5―5,5%;
· Жесткий контроль над затратами, повышение операционной эффективности деятельности Банка за счет оптимизации бизнес-процессов;
· Сбалансированное развитие сети продаж, основывающееся на следующих приоритетах:

· Оптимизация покрытия целевой территории полнофункциональными отделениями;

· Постепенное развитие сети в регионах, открытие низкозатратных отделений легкого формата для обеспечения покрытия целевой аудитории;
· Развитие курьерского канала оформления документов для обслуживания растущего потока клиентов из интернета;

· Новый формат отделений: «Универсальный POS» - киоск финансовых продуктов, размещаемый в торговых центрах с большим клиентским потоком и продающий все ключевые продукты, востребованные в данной локации: кредиты на покупки товаров и услуг, кредиты наличными, кредитные карты;

· Постоянная работа над повышением эффективности традиционных точек продаж кредитов на покупку товаров и услуг.
· Установка банкоматов в отделениях для снятия загрузки операционистов простыми операциями;
· Развитие лучших практик в части управления рисками кредитного портфеля;
· Обеспечение масштабируемости IT-систем Банка при сохранении их стабильности;
Банк сохранит свое присутствие в наиболее доходных сегментах потребительского кредитования ― нецелевом, целевом кредитовании, а также в сегменте кредитных карт.

В части развития продуктового направления «Ренессанс Кредит» сфокусируется на следующих задачах:

· В целевом кредитовании Банк продолжит работу с крупнейшими федеральными розничными сетями, постепенно увеличивая долю локальных партнерских сетей в регионах и ориентируясь, в первую очередь, на работу в высокомаржинальных сегментах рынка целевых кредитов.

· В нецелевом кредитовании «Ренессанс Кредит» нарастит долю продаж новым клиентам, в том числе через развитие интернет-канала и других новых каналов привлечения клиентов при сохранении высокого качества кредитного портфеля. Также важными задачами являются повышение отклика на кросс-продажи, внедрение индивидуального подхода к различным таргетированным сегментам с точки зрения рисков, каналов и продуктов, разработка технологий, которые улучшат удержание клиентов.
· В сегменте кредитных карт Банк нацелен на развитие линейки клиентоориентированных продуктов с привлекательной системой лояльности, диверсификацию каналов привлечения новых клиентов, в т.ч. используя интернет, курьерскую доставку и прямые рассылки. Кредитные карты будут продолжать оставаться самым высокомаржинальным продуктом Банка.

БИЗНЕС-СРЕДА: РОССИЙСКАЯ ЭКОНОМИКА

И БАНКОВСКИЙ СЕКТОР В 2012 ГОДУ
В 2012 году экономика России по данным Росстата продемонстрировала поквартальное снижение темпов роста с 4,8% в первом квартале до 2,1% в четвертом квартале на фоне достаточно стабильных цен на нефть, не опускавшихся в течение года ниже отметки в 90 долл. США за баррель, и  в среднем за год составивших 110,8 долл. США за баррель. 

2012 год продемонстрировал, что совокупность проблем мировой экономики, проявившаяся в результате кризиса 2008—2009 годов, далека от успешного разрешения, и, в первую очередь, в Европе, где динамика ВВП снова показала негативный результат. Принимая во внимание то, что для России более половины внешнеторгового оборота традиционно приходится на Европу, продемонстрированные в 2012 году темпы роста ВВП, в годовом измерении составившие 3,4%, следует признать хорошим результатом.

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Источники: IMF, Росстат, Top Oil News (по состоянию на 15.04.2013).

Международные резервы России без резких колебаний выросли в течение 2012 года на 8% с 499 млрд. долл. США на 01.01.2012 до 538 млрд. долл. США на 01.01.2013. Курс доллара США к рублю пережил резкий всплеск в середине 2012 года на фоне разворачивания парламентского кризиса в Греции ― с уровня 29,08 руб. за 1 долл. США в конце марта до уровня 34,04 в начале июня, что составило прирост на 17%, затем постепенно вернувшийся в коридор 30―32 руб. за доллар.
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Изменения в личных доходах и потреблении

Средняя зарплата в 2012 году выросла по сравнению с 2011 годом на 13,3% при расчете в рублях, составив 26 690 руб., и на 7,2% при расчете в долларах США. Разница в процентах связана с тем, что среднегодовой курс доллара США к рублю повысился с 29,39 руб. в 2011 году до 31,07 руб. в 2012 году. В то же время инфляция в 2012 году несколько выросла по сравнению с рекордно низкими темпами 2011 года, показав рост уровня цен в декабре 2012 года к декабрю 2011 года на 6,6%.
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Источник: Росстат (по состоянию 15.04.2013).
В 2012 году продолжила улучшаться ситуация с безработицей, которая в среднем по году составила 5,5%, против 6,5% в 2011 году и 7,3% в 2010. Темпы роста розничного товарооборота в реальном выражении замедлились в 2012 году, показав рост на 5,9% против роста на 7,0% годом ранее. Структурный сдвиг в сторону увеличения доли непродовольственных товаров в 2012 году продолжился: по итогам года на них пришлось 53,5% против 52,3% в 2011 году.
Для ближайшего экономического будущего России большинство аналитиков в качестве наиболее вероятного видят инерционный сценарий затухающего экономического роста на уровне 2―3% в год. Существенное увеличение этого темпа возможно только в случае эффективного осуществления структурных экономических реформ.
Российский банковский сектор в 2012 году

В 2012 году продолжилось оздоровление банковского сектора. Возросло доверие населения к рублю. К 1 сентября 2009 года доля рублевых вкладов достигала своего минимума ― 69,8% в общем депозитном портфеле. Вслед за этим последовал рост доли рублевых вкладов, и по состоянию на конец 2012 года она составила 82,5%.

Объем общего по стране депозитного портфеля продолжил расти. Так, с 1 января 2009 года по 1 января 2013 года объём привлечённых вкладов населения вырос с 5 907 млрд. руб. до 14 251 млрд. руб., то есть на 141%, что примерно соответствует росту в среднем на 25% в год за последние четыре года.
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Портфель розничных кредитов стабильно рос в течение 2012 года с 5 551 млрд. руб. до 7 737 млрд. руб., что составило прирост на 39,4%. По итогам 2012 года доля просроченной задолженности в портфеле розничных кредитов продолжила снижение с послекризисного пика в 2010 году и составила 4,05% на конец года. Также стоит отметить, что в течение описываемого года заметно выросла роль потребительского кредитования в экономике России, что отразилось в росте отношения портфеля розничных кредитов к ВВП с 10,2% в начале года до 12,4% в конце года.
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Источник: ЦБ РФ

Функционирование глобальных долговых рынков стабилизировалось в 2012 году. В результате и рынок рублевых корпоративных облигаций и рынок еврооблигаций показали рекордные годовые результаты суммарных привлечений. На фоне сильной политической и экономической напряженности в Греции и других южных странах Европы в течение 2012 года, вылившейся в отрицательной рост европейского ВВП, рекордные показатели привлечений заемных средств на рынках капитала говорят о том, что и корпоративные заемщики, и инвесторы эффективно учатся новым правилам ведения бизнеса в посткризисном мире.
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Российский фондовый рынок продемонстрировал достаточно сильную амплитуду колебаний в 2012 году. Индекс ММВБ поднимался до уровня 1640 пунктов в марте, что составляло почти 17% рост к уровню начала года; затем снижался до уровня 1242 пунктов в мае, что составляло 11% снижение к уровню начала года. Индекс ММВБ завершил 2012 год на уровне 1475 пунктов, что составило 5% рост за год.
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Рынок потребительского кредитования

«Ренессанс Кредит» отмечает следующие ключевые тенденции на рынке потребительского кредитования:

1. Структурное замедление темпов роста рынка.

Начиная с третьего квартала 2012 года, наблюдается естественное замедление темпов роста рынка розничного кредитования. Годовые темпы роста рынка, составившие на конец второго квартала 2012 года 44,4%, к концу четвертого квартала 2012 года снизились до 39,4%. Наиболее вероятной причиной данного изменения является завершение реализации отложенного потребительского спроса, накопленного после кризиса 2008—2009 годов. В продолжение наметившейся тенденции и в результате внедрения новых регулятивных норм в 2013 году ожидается дальнейшее замедление темпов роста рынка до уровня 25—30% в год.
2. Самым быстрорастущим направлением потребительского кредитования в 2012 году стали кредитные карты.

Развитие рынка кредитных карт в 2012 году охарактеризовалось особенно бурным ростом: если за предыдущие три года 2009―2011 средний годовой прирост портфеля составлял 24,3%, то в 2012 году он составил 92,6% (что более чем в два раза больше роста рынка розничного кредитования в целом). По итогам 2012 года доля кредитных карт в совокупном портфеле розничных кредитов выросла до 9,7%. Ожидается, что она продолжит свой рост и сможет достичь в ближайшие годы 15%.

3. Потребительское кредитование остается высокомаржинальным сегментом.

По данным «Бюллетеня банковской статистики» ЦБ РФ в декабре 2012 года средневзвешенные ставки по кредитам физическим лицам сроком до 1 года составляли 23,7%, а по кредитам сроком свыше 1 года — 19,7%. В то время как аналогичные показатели для кредитов нефинансовым организациям составляли 9,4% и 11,1% соответственно.

Российский рынок потребительского кредитования обладает высоким потенциалом роста и пока отстает по уровню насыщения от других стран, сопоставимых по уровню развития. Как уже было упомянуто выше, на конец 2012 года в России отношение потребительских кредитов к ВВП составило 12,4%, в то время, как даже у нашего ближайшего западного соседа ― Украины ― этот показатель заметно выше ― по данным за 2011 год он составил 16,0%. Для стран Восточной Европы в основном значения этого показателя располагаются в диапазоне от 18% до 37%. Лидерами (по данным на 2011 год
) по этому показателю выступают Хорватия ― 36,9% и Польша ― 32,0%. 

В целом российский рынок потребительского кредитования обладает высоким потенциалом. Основные факторы, способствующие росту российского рынка потребительского кредитования:

· На данном этапе рынок далёк от насыщения и по уровню проникновения потребительского кредитования отстаёт от других государств БРИКС и Восточной Европы.

· В ближайшие годы достаточно высокие цены на энергоносители могут позволить России обеспечить устойчивое состояние экономики. 

· Доходы населения стабильно растут.

· Розничный товарооборот растет, и увеличивается спрос на импортные товары.

· Наблюдается быстрый рост рынка финансовых услуг для физических лиц. За пять лет 2008―2012 розничный кредитный портфель вырос на 160%, а розничный депозитный портфель – на 176%.

· Потребительское кредитование является одним из самых высокомаржинальных направлений в банковском бизнесе. 

КРЕДИТНЫЙ БИЗНЕС
С момента выдачи Банком первого потребительского кредита в 2004 году кредитование физических лиц, являющееся самым высокомаржинальным сегментом в сфере банковских услуг, остается основным направлением деятельности «Ренессанс Кредит». Банк предоставляет клиентам нецелевые кредиты, целевые кредиты и кредитные карты.

«Ренессанс Кредит» уверенно удерживает лидирующие позиции в сегменте потребительского кредитования, что подтверждается результатами банковских рэнкингов. 
Благодаря устойчивой финансовой базе и наработанным технологиям, в 2012 году «Ренессанс Кредит» удалось значительно увеличить объемы кредитования населения. Ускорению темпов развития бизнеса также способствовала благоприятная социально-экономическая ситуация в стране, возобновившийся после кризиса рост доходов населения, рост покупательной способности населения и повышение спроса на кредитные продукты.

Линейка продуктов Банка включает в себя нецелевые и целевые кредиты, кредитные карты. 

Структура кредитного портфеля «Ренессанс Кредит» оптимально сбалансирована. Так, существенная его часть формируется за счет высокомаржинальных продуктов – нецелевых кредитов и кредитных карт, обеспечивая высокую доходность активов. В свою очередь целевые кредиты обеспечивают значительную часть притока новых клиентов. На конец 2012 года нецелевые кредиты составляли 62,9% всего кредитного портфеля, целевые кредиты – 14,5%, кредитные карты – 16,7%, автокредиты – 4,6%. 

Каждый из перечисленных кредитных продуктов отличается от других каналами дистрибуции, методологией оценки надежности заемщиков, уровнем риска возможных потерь, а также временем, требующимся Банку для принятия решения о его выдаче. 

Нецелевые кредиты

Нецелевое кредитование (кредиты  наличными) – один из крупнейших и высокомаржинальных сегментов розничного кредитования  – является для Банка одним из приоритетных направлений. По итогам 2012 года было выдано 218 000 нецелевых кредитов на сумму около 35,7 млрд. руб., что сравнимо с показателями докризисного 2008 года. Прирост портфеля нецелевых кредитов в сравнении с 2011 г составил 67%.

Нецелевые кредиты выдаются в отделениях Банка, как новым, так и существующим клиентам. В 2012 году средняя сумма займа составила 163 тыс. руб., а средний срок кредита – 35 месяцев.

Как в 2011, так и в 2012 году перед Банком стояла задача обеспечить интенсивный рост портфеля за счет развития канала прямых продаж и увеличения доли продаж новым клиентам через партнерскую сеть (Связной), а также дальнейшее развитие WEB канала, при сохранении стабильной доли перекрестных продаж (то есть предложения продуктов текущим клиентам, продемонстрировавшим хорошую платежную дисциплину) и прямых продаж через сеть отделений Банка. 

По итогам года прямые продажи нецелевых кредитов новым клиентам в доле портфеля составляют 70%. Прирост объема выдачи новым клиентам составил 90% относительно 2011 г. 

Темпы роста прямых продаж нецелевых кредитов в течение года значительно возросли за счет активного развития и роста эффективности сети отделений, количество которых на конец года составило 135 отделений, а также благодаря  активному росту привлечения через WEB канал и партнерский канал (Связной). Возможность выдачи нецелевых кредитов наличными или на дебетовую карту позволяет Банку кредитовать клиентов в городах, где отсутствуют отделения с кассами, путем открытия офисов формата "лайт" и кредитованием через партнеров Банка. 

Серьезным импульсом к росту продаж нецелевых кредитов послужили масштабные федеральные рекламные компании, традиционно проведенные в марте и сентябре 2012 г. (“Наш кредит превращает будущее в настоящее!” и “Созрели планы? Пора брать кредит!”). 

Целевые кредиты
«Ренессанс Кредит» работает на рынке целевого кредитования с марта 2004 года, и на сегодняшний день экспресс-кредиты в торговых точках остаются одним из ключевых продуктов Банка. В 2012 году было выдано 740 000 целевых кредитов на сумму 13,5 млрд. руб. 

«Ренессанс Кредит» является одним из ведущих игроков на рынке целевого кредитования и активно сотрудничает как с федеральными ритейлерами, так и с локальными сетями и  независимыми магазинами. В работе с федеральными розничными сетями Банк фокусируется на сотрудничестве с лидерами в своих сегментах, среди которых такие компании как «М.Видео», «Связной», Техносила, Hoff, и др.. Такие партнеры обеспечивают высокий трафик клиентов и достаточно большую долю качественных заемщиков. Помимо укрепления отношений с ключевыми федеральными партнерами, Банком велась активная работа по развитию бизнеса с локальными сетями и отдельными магазинами, в которых «Ренессанс Кредит» предлагает кредиты на мебель, товары для ремонта, медицинские услуги, другие товары и услуги. Новым направление работы стали интернет магазины, где фокус кредитования приходится на мелкую бытовую электронику.
Принятие решения о предоставлении кредита, как и в случае с нецелевыми кредитами, автоматизировано и занимает около 15-20 минут. Средняя сумма займа варьируется от 12 до 22 тыс. руб., средний срок кредита –  от 11 до 17 месяцев. 

На протяжении 2013 года «Ренессанс Кредит» активно наращивал кредитный портфель, увеличивая количество точек продаж и партнеров: за год сеть дистрибуции целевых кредитов выросла с 18 400 точек продаж в магазинах партнеров в начале января до 20 500 на конец декабря 2012. 

Проведение специальных акций в сетях «Связной» и «М.Видео», в ходе которых покупка товаров в кредит была возможна без первоначального взноса и переплаты поддерживает высокий спрос в сетях, где доля кредитования достигает 20% оборота.
Существенную роль в увеличении кредитных продаж сыграл инновационный  для рынка целевого кредитования процесс оформления кредитов в интернет магазинах. Теперь у заёмщиков появилась возможность заполнить заявление и получить моментальный ответ в режиме онлайн. Дальнейшая отладка технологии позволит значительно нарастить объём выдаваемых целевых кредитов в бурно развивающемся сегменте розничной торговли – интернет магазинах. Основные партнёры Банка – это интернет магазины М.видео, Связной, Enter, Сотмаркет, РБТ, Юлмарт и ряд других.
Банковские карты

С ноября 2005 года Банк предлагает своим клиентам кредитные карты Master Card и Visa различного уровня привилегированности – «стандартные», «золотые», а также карты моментального выпуска (instant issue).

Банком применяются два основных подхода к выдаче карт:

1. Прямые продажи – оформление и выдача карт новым клиентам. Основными каналами для оформления карт новым клиентам являются отделения Банка, точки продаж целевых кредитов, и сеть Интернет. В отделениях клиенты могут получить карты в течение 15 минут с минимальным набором документов. При оформлении карт через Интернет карта доставляется клиенту курьером.
2. Перекрестные продажи – выпуск кредитных карт для существующих клиентов, которые продемонстрировали хорошую платежную дисциплину; выпущенные карты доставляются клиентам по почте или курьером.

По кредитной карте Банком предоставляется револьверный (возобновляемый) кредит. Максимальный размер кредитной линии при выдаче карты составляет до 140 тыс. руб.; кредитный лимит впоследствии может быть увеличен до 300 тыс. рублей в соответствии с процедурами Банка. Все кредитные карты, выпускаемые «Ренессанс Кредит», имеют льготный период кредитования – до 55 дней.
В 2012 году Банк активно развивал прямые продажи новым клиентам. В общем объеме операций по картам доля клиентов, привлеченных через прямые каналы продаж, выросла с 41% в начале года до 54% в конце 2012. 

В течение 2012 года Банком было эмитировано около 760 тыс. кредитных карт. Средний кредитный лимит по эмитированным картам составил 62 тыс. рублей, средний размер задолженности составил 41 тыс. рублей.

Диаграмма: Динамика числа эмитированных Банком карт в 2012 году, в тыс. шт. 

[image: image13.png]Toicaun

140

120

100

80

60

AHB (eB Map anp Mail MIOH MIONI aBr CeH OKT HOA AeK





Каналы дистрибуции
«Ренессанс Кредит» обладает разветвленной и эффективной сетью дистрибуции, посредством которой осуществляются как прямые, так и дистанционные продажи продуктов и услуг Банка.

Канал прямых продаж включает в себя:

· стандартные отделения, в которых предоставляются все виды услуг Банка: выдаются кредиты наличными и банковские карты, оформляются вклады, оказываются комиссионные услуги; 

· отделения «легкого» формата (без кассового обслуживания), в которых клиенты могут получить кредитные карты и оформить нецелевые кредиты на пластиковые карты, а также воспользоваться комиссионными услугами;

· офисы по работе с партнерами, осуществляющие представительские функции и взаимодействующие с партнерами Банка, а также оформляющие кредитные карты и нецелевые кредиты на пластиковые карты;

· точки продаж в торговых розничных сетях – партнерах Банка, где принимаются документы, необходимые для выдачи целевых кредитов и с текущего года начинается продажа кредитов наличными и карты;

· сеть агентов, работающих по всей стране. 

В 2012 году сеть Банка выросла на 40% и на конец года включала 121 отделений и 36 офисов по работе с партнерами. Наравне с полнофункциональными отделениями в 2011 году Банк открывал также  отделения «легкого» формата, что позволило с минимальными материальными и временными затратами развить дополнительные каналы продаж. Банк начал работать в новых, перспективных регионах — Республиках Саха (Якутия) и Коми, расширив, таким образом, географию своей деятельности до 61 региона. При этом удалось не только увеличить число отделений, но и добиться повышения эффективности их работы – объем выданных кредитов в расчете на 1 ККО за год увеличился более чем на 40%. Общее количество проданных продуктов и услуг в расчете на одно отделение выросло на 21%, а доля прямых продаж кредитов в отделениях составила 69% от выданных сумм.
Сеть точек выдачи кредитов в торговых сетях увеличилась за прошедший год на 66% — до 19 645.
В 2011 году к числу Партнеров Банка присоединилась такая крупная федеральная розничная сеть как «Техносила», которая концентрируется  на продаже электроники и бытовой техники. В настоящее время доля присутствия рабочих мест Банка в сети «Техносила» составляет порядка 30%. Наряду с подключением крупной федеральной сети Банк укрепил свои позиции и на локальном рынке, начав сотрудничество с рядом крупных региональных сетей, расположенных в крупных региональных центрах и непосредственно в Москве.

Это такие сети как «Адамас» - производство и продажа ювелирных изделий, более 140 магазинов во всей стране. Мебельная сеть MOON – производство и продажа мебели (41 торговая точка), расположенные в  Санкт-Петербурге, и Центральном ФО.

Значительным образом были  усилены позиции Банка  в сегменте Электроники на локальном рынке: запуск сети «Электронный квадрат» - аналог сети М.Видео в Поволжском ФО, ряда точек сети ДНС – один из крупнейших продавцов электроники в РФ, сетей франчайзи «Эльдорадо», «Позитроники» и «Эксперта» в Южном, Северо Западном и Центральном ФО.

В сегменте мебели были запущены такие сети как  Ангажемент (франчайзи Столплита) – более 40 торговых точек и сеть мебельных ТЦ «СБС».

Фондирование
В 2012 году «Ренессанс Кредит» сохранил статус банка с высоким уровнем достаточности капитала. По состоянию на конец 2012 года его совокупные заимствования составили 76,0 млрд. руб. В минувшем году «Ренессанс Кредит» продолжил диверсификацию базы фондирования за счет заимствований на капитальных рынках и развития нового направления - депозитов юридических лиц. 

В апреле 2012 года Банк в полном объеме погасил облигации серии 02 (государственный регистрационный номер 40203354В). Общий объем выплат составил 1,244,267,407 рублей, включая купонный доход в размере 61,582,407 рублей.

В июне 2012 года Банк выплатил восьмой купон по облигациям серии 03 (государственный регистрационный номер 40303354В) и погасил их по номинальной стоимости в полном объеме. Общий объем выплат составил 2,240,508,732 рубля, включая выплату купонного дохода в размере 98,264,732 рубля и выплату номинальной стоимости при погашении в размере 2 142 244 рублей. 

В августе 2012 года Банк успешно вернулся на рынки капитала, разместив по открытой подписке на ФБ ММВБ биржевые облигации серии БО-02 общим номинальным объемом 2 млрд. рублей. Ставка 1-го и 2-го купонов определена на уровне 12,9% годовых, что в рублевом эквиваленте составляет: по 1 купону - 65,03 руб.; по 2 купону - 63,97 руб. Биржевые облигации включены в Котировальный список ЗАО «ФБ ММВБ» «А» первого уровня. 
В декабре 2012 года «Ренессанс Кредит» разместил субординированные еврооблигации в объеме 100 млн долларов на 5,5 лет. В начале 2013 года их сумма была увеличена еще на 50 млн долларов.
Банк продолжил работу над снижением стоимости фондирования. В 2012 году этот показатель составил 9,8%, в то время как в 2011 был равен 9,9%, а в 2010 - 12,2%.

В 2012 году средства физических и юридических лиц оставались стабильным источником фондирования. По итогам отчетного периода портфель депозитов физических лиц и остатков на счетах вырос на 79%, достигнув 53,1 млрд. рублей, и составил 70% от привлеченных средств Банка. 

Управление рисками

Управление рисками - важнейшая составляющая деятельности Банка, которая была одним из ключевых факторов динамичного роста «Ренессанс Кредит» в 2012 году, а также значимым конкурентным преимуществом банка. Управление рисками играет критически важную роль при принятии бизнес-решений на всех управленческих уровнях. 

Управление рисками «Ренессанс Кредит» осуществляется эффективной и опытной командой признанных рынком профессионалов в области риск-менеджмента на основе передовых технологий и лучших мировых практик. В течение года Банком совершенствовались процессы и технологии управления рисками, что позволило разработать новые и усовершенствовать существующие инструменты  выявления и оценки возможных факторов риска для каждого сегмента клиентов. 

 
К основным рискам в деятельности Банка относятся риски, связанные с потребительскими кредитами, ликвидностью, а также рыночные, валютные и операционные риски. 

 
Риски, связанные с потребительским кредитованием
 
Политики и технологии управления рисками

Залогом успеха Банка в потребительском кредитовании является наличие развитой инфраструктуры, которая базируется на использование передовых технологий в сочетании с продвинутыми методами анализа и моделирования. С самого начала своей деятельности в сегменте потребительского кредитования, «Ренессанс Кредит» инвестировал значительные ресурсы в проекты по внедрению передовых технологий управления рисками, которые позволили обеспечить максимально дифференцированный подход для каждого  канала продаж и сегмента клиентов. Методология применения риск-технологий постоянно совершенствовалась с учетом растущей клиентской базы. Таким образом, Банк непрерывно повышал точность оценки кредитоспособности заемщиков и подходов к расчету кредитных лимитов как для новых, так и для существующих клиентов.

 
«Ренессанс Кредит» обладает уникальными для российского рынка знаниями и опытом в области риск-менеджмента. Благодаря постоянному мониторингу, анализу и совершенствованию политики управления рисками, инфраструктура оценки рисков (технологии и моделирование) «Ренессанс Кредит» как нельзя лучше отвечает требованиям растущего рынка потребительского кредитования. Банк намерен увеличить свое присутствие во всех целевых сегментах рынка, сохраняя при этом комфортный уровень рисков по вновь выдаваемым кредитам. Технологии мирового уровня в сочетании с глубокими знаниями в области кредитного риска позволяют Банку применять дифференцированный подход, оперативно реагируя на изменения финансового положения заемщиков Банка.

 
Основные направления деятельности в 2012 году

В 2012 году Банк продолжил развивать инструменты риск-менеджмента с целью дальнейшего совершенствования, повышения уровня дифференциации в подходах к  принятию кредитного решения, оценке кредитной истории клиента, определению ценности клиента для дальнейший работы в процессах перекрестных продаж.

 

Являясь партнером четырёх крупнейших бюро кредитных историй, при разработке скоринговых моделей и рисковых политик в 2012 году «Ренессанс Кредит» активно использовал данные о кредитных историях клиентов. Высокой  точности в оценке кредитоспособности заемщиков Банку удалось достичь, в том числе, благодаря тому, что при принятии кредитного решения в отношении 85% всех новых клиентов была использована информация о кредитных историях клиентов, полученная из бюро, что существенно превышает показатели предыдущих лет.

Следует отметить, что с момента начала работы в сегменте потребительского кредитования Банк предоставляет в бюро кредитных историй полную информацию по платежному поведению клиентов, тем самым, играя ключевую роль в развитии инфраструктуры бюро кредитных историй в России. 

 

Высокая степень аналитической сегментации клиентского портфеля и данные о положительной кредитной истории клиентов способствуют реализации эффективных стратегий перекрестных продаж и управления кредитными лимитами по существующей клиентской базе, что позволяет «Ренессанс Кредит» достичь баланса между уровнем риска и дохода, а также сформировать портфель активов самого высокого качества.

В связи общим по рынку тенденциями по увеличению кредитной нагрузки на заёмщика по итогам 2012 года портфель Банка продемонстрировал динамическое снижение уровня качества портфеля, при этом уровень дефолтности по новым выдачам остаётся стабильным:

· объем просроченной задолженности (NPL рассчитанный согласно общей сумме задолженности) снизился до 8.4% за год;

· показатель просрочки внесения клиентами первого платежа в среднем по году сохранился на уровне с 3,1% (против 2,8 в 2011 году) при том, что объём кредитования вырос на 60% по целевым и нецелевым кредитам (исключая кредитные карты).

Диаграмма: Доля кредитов с просрочкой более 90 дней (NPL), с декабря 2011 по декабрь 2012 (показатели рассчитаны по сумме основного долга)

 

	Показатель / портфель
	дек
	янв
	фев
	мар
	апр
	май
	июн
	июл
	авг
	сен
	окт
	ноя
	дек

	
	11
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12
	12

	Доля кредитов с просрочкой более 90 дней в портфеля кредитов физическим лицам
	3.90%
	4.30%
	4.50%
	4.70%
	5.00%
	5.30%
	5.50%
	5.70%
	6.10%
	6.50%
	6.60%
	6.90%
	6.90%

	Автокредиты
	2.30%
	2.80%
	3.20%
	4.00%
	4.80%
	5.40%
	5.80%
	6.30%
	6.60%
	6.80%
	6.60%
	6.70%
	6.50%

	Кредиты наличными, выданные заемщикам из существующей базы клиентов (перекрестные продажи) 
	2.70%
	3.00%
	3.10%
	3.30%
	3.40%
	3.60%
	3.80%
	3.90%
	4.30%
	4.50%
	4.40%
	4.60%
	4.80%

	Кредиты наличными, выданные новым клиентам
	5.10%
	5.70%
	6.00%
	6.20%
	6.30%
	6.50%
	6.70%
	6.70%
	7.30%
	7.70%
	7.70%
	7.90%
	8.00%

	Целевые кредиты
	2.90%
	3.00%
	3.10%
	3.20%
	3.80%
	4.30%
	4.60%
	5.20%
	5.00%
	5.10%
	5.40%
	5.30%
	5.00%

	Кредитные карты
	4.80%
	4.90%
	4.80%
	4.90%
	4.90%
	5.00%
	5.40%
	5.60%
	6.20%
	6.90%
	7.50%
	8.50%
	8.80%


Диаграмма: Доля кредитов, по которым клиентами был пропущен первый платеж (FPD) по портфелю с декабря 2011 по декабрь 2012
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	Total
	2.97%
	3.18%
	2.79%
	3.25%
	3.22%
	3.49%
	2.98%
	2.45%
	2.65%
	2.46%
	2.72%
	3.65%
	3.12%

	GP Xsell
	1.82%
	2.04%
	1.39%
	2.30%
	1.38%
	1.98%
	1.28%
	1.22%
	1.46%
	1.39%
	1.56%
	2.10%
	2.01%

	GP Direct
	3.25%
	3.18%
	3.05%
	3.50%
	3.75%
	3.77%
	3.13%
	2.29%
	3.36%
	2.96%
	3.13%
	5.11%
	6.81%

	IL
	3.3%
	3.8%
	3.8%
	3.5%
	4.4%
	4.4%
	4.0%
	3.9%
	2.4%
	2.4%
	3.1%
	2.5%
	3.0%

	Total
	2.97%
	3.18%
	2.79%
	3.25%
	3.22%
	3.49%
	2.98%
	2.45%
	2.65%
	2.46%
	2.72%
	3.65%
	4.47%


В 2012 году Банк также продолжил совершенствовать процесс сбора просроченной задолженности, внедряя современные технологические решения и учитывая достижения в области статистического моделирования. На основе истории поведения клиентов «Ренессанс Кредит» сегментировал базу клиентов с просроченной задолженностью и оптимизировал новые стратегии взыскания задолженности как на ранней стадии силами собственной службы по сбору долгов, так и для работы со списанными клиентами силами коллекторских агентств. Было принято также решение усилить меры взыскания на самых ранних сроках просрочки. В результате:

· Эффективность сбора просроченной задолженности в среднем по году сохраняется на уровне 94 процентов
· Процент платежей, внесенных клиентами по ранее списанным кредитам, остался на уровне  23%.

Диаграмма: Эффективность сбора просроченной задолженности с января по декабрь 2012 года
(показатели  рассчитаны по сумме основного долга)
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	Эффективность сбора просроченной задолженности
	95.0%
	95.4%
	95.4%
	95.5%
	94.4%
	92.8%
	94.0%
	93.3%
	93.6%
	93.0%
	93.7%
	94.0%


 

Резервирование
 
На основании данных за прошлые периоды «Ренессанс Кредит» разработал и внедрил политику резервирования на возможные потери по ссудам, а также на случай снижения стоимости, сокращения активов или незапланированных возможных потерь. Резервы создаются преимущественно не по отдельным кредитам, а по портфелям, которые включают в себя кредиты с похожими однородными признаками, например, портфель автокредитов, портфель целевых кредитов и т.д.

 

«Ренессанс Кредит» разработал и внедрил модели резервирования для каждого кредитного портфеля, основанные на собственных статистических моделях и методике прогнозирования переходов проблемных кредитов между стадиями с разными сроками просрочки. При этом определяется вероятность неплатежа за каждый период вплоть до списания в отчетности Банка.

 

Вероятность возникновения потерь по индивидуальным крупным кредитам Банк оценивает в индивидуальном порядке. Активы, по которым оценка уровня будущих потерь осуществляется на индивидуальной основе, исключаются из портфелей однородных ссуд и списываются после выполнения всех необходимых процедур и окончательного расчета прогнозной суммы потери.

Прочие кредитные риски
 
Кредитный риск – это риск невозврата заемщиком или контрагентом в полном объеме суммы долга или его части при наступлении срока платежа. Кредитный риск в Банке возникает, преимущественно, в связи с основным направлением деятельности Банка – кредитованием физических лиц, а также в связи межбанковскими операциями и операциями на финансовых рынках. Отказ заемщика или контрагента выполнять принятые на себя обязательства может привести к признанию задолженности безнадежной с последующим списанием задолженности, и, как следствие, к уменьшению доходов Банка за соответствующий период. Для предупреждения подобных ситуаций Банк, используя сложную комбинацию кредитной аналитики и технологий моделирования риска, проводит работу по аналитической оценке контрагентов, установлению лимитов по каждому из них и резервированию. 

 



Риск ликвидности и риск изменения процентных ставок
С целью обеспечения своевременного исполнения  своих долговых обязательств и контроля за размером процентных выплат по обязательствам Банк уделяет существенное внимание риску ликвидности и риску изменения процентных ставок. 

В течение 2012 года Банк поддерживал ликвидность на уровне, достаточном для дальнейшего развития бизнеса и полного и безусловного исполнения своих контрактных и прогнозируемых обязательств на различных сроках, в том числе благодаря стратегии диверсификации ресурсной базы по каналам привлечения, срокам привлечения, видам валюты привлечения. 

На протяжении 2012 года процентный риск также оставался на незначительном уровне, как результат политики минимизации разрывов между активами и пассивами по срокам до пересмотра процентных ставок.

Порядок управления ликвидностью в Банке предусматривает ежедневный сценарный анализ текущей и прогнозируемой ликвидной позиции Банка, построение прогноза движения денежных средств, прогнозирование обязательных нормативов ликвидности, установленных Банком России, регулярное стресс-тестирование. Мониторинг ликвидной позиции Банка и координация действий по регулированию уровня ликвидности осуществляется Комитетом по управлению активами и пассивами на еженедельной основе. Прогноз ликвидности используется при утверждении соответствующими коллегиальными органами бизнес-планов, структурных лимитов и процентных ставок.

Рыночный риск
 

Деятельность «Ренессанс Кредит» подвержена рыночному риску, который возникает вследствие открытых валютных позиций и позиций по ценным бумагам. Основная задача Банка в области управления рыночным риском состоит в сокращении возможных потерь по открытым рыночным позициям, вызванных колебаниями валютных курсов и курсов ценных бумаг на фондовом рынке. 
Операции с  ценными бумагами

«Ренессанс Кредит» инвестирует избыток средств в ликвидные бумаги с фиксированной доходностью, а также в акции. Инвестиционная стратегия Банка заключается в сохранении позиции в наиболее ликвидных ценных бумагах с наивысшими рейтингами. Банк регулярно анализирует рыночный риск каждого эмитента и каждого выпуска ценных бумаг в отдельности, устанавливает лимиты риска, стоп-лосс лимиты, и на ежедневной основе осуществляет контроль за ними.

 
Валютный риск

Стоимость финансовых инструментов Банка изменяется в зависимости от колебаний валютных курсов. «Ренессанс Кредит» подвержен валютному риску в силу расхождения валюты активов и пассивов: розничный кредитный портфель Банка номинирован в российских рублях, а часть портфеля обязательств - в долларах США и ЕВРО.

 

«Ренессанс Кредит» ведет постоянный мониторинг валютного риска, используя предполагаемый тренд и колебание курса рубля, а также другие макроэкономические индикаторы. В целом управление риском осуществляется за счет операций «своп» на рынке наличной валюты ММВБ и на внебиржевом рынке, а также за счет контроля открытой валютной позиции. С целью минимизации уровня валютного риска лимиты устанавливаются для каждой валюты отдельно и для всех позиций в целом. Ежедневное управление и контроль рисков открытых валютных позиций осуществляются Управлением Казначейства Банка. При осуществлении валютных операций Банк не осуществляет спекулятивных сделок.

Операционный риск
 

Под операционным риском понимают риск возникновения убытков в результате несоответствия отдельных аспектов деятельности организации ее характеру и масштабам деятельности и требованиям действующего законодательства, внутренних порядков и процедур проведения банковских операций, их нарушения сотрудниками Банка и/или иными лицами, а также в результате воздействия внешних факторов.

Контроль за операционными рисками Банка осуществляется путем использования проверенных технологических решений и внедрения тщательно проанализированных технологий и процедур, в том числе процедур резервирования основных информационных систем, процедур контроля и предотвращения мошеннических действий, процедур, направленных на снижение влияния человеческого фактора в бизнес-процессах, а также процедур проведения экспертиз на предмет выявления операционного риска в бизнес-процессах Банка специализированными подразделениями Банка. Особое внимание Банк уделяет вопросам разграничения прав доступа и контроля доступа пользователей информационных систем к защищаемым программным и информационным ресурсам.

В Банке разработан ряд нормативных актов в области анализа, оценки и управления операционными рисками, регламентирующих как общие принципы и стратегию деятельности Банка в данном направлении, так и отдельные аспекты, требующие особого внимания. В целях ограничения операционного риска Банком разработана и внедрена концепция обеспечения непрерывности функционирования деятельности Банка. Банк осуществляет адекватное внешней среде и внешним вызовам страхование имущества, ценностей и ответственности Банка.
 

Руководство Банка

ПРАВЛЕНИЕ

(на 31 декабря 2012 года)

Алексей Валерьевич Левченко

Председатель Правления, член Совета директоров

Алексей Левченко возглавляет Правление Банка. Г-н Левченко имеет 15-летний опыт работы в различных финансовых институтах. До прихода в «Ренессанс Кредит» в 2003 году Алексей в течение трех лет работал в банке «Казначей» (Группа «Магнезит») в разных должностях от Заместителя до Председателя Правления банка и ранее на протяжении пяти лет работал в банке «Огни Москвы». Алексей Левченко окончил факультет экономики Московского государственного университета им. Ломоносова. Имеет степень магистра по бизнес-администрированию (MBA) Бизнес школы МГУ.

Виктория Владимировна Балюк

Заместитель Председателя Правления

Виктория Балюк работает в Банке с момента его основания. Г-жа Балюк имеет 12-летний опыт работы в различных финансовых институтах, среди которых такие российские и западные банки как КМБ Банк, Диалог Банк и МЕНАТЕП. Виктория Балюк окончила Российскую экономическую академию им. Г.В. Плеханова по специальности «Финансы и кредит» и является дипломированным членом Ассоциации сертифицированных бухгалтеров (АССА/ФССА, Великобритания).

Сергей Борисович Королев

Заместитель Председателя Правления, cтарший Вице-президент, Директор Правового департамента

Сергей Королев возглавляет правовой департамент «Ренессанс Кредит». С 1997 по 2005 г. г-н Королев работал в «Райффайзенбанке» в должностях главы юридического департамента и советника по правовым вопросам Правления банка. С 2005 года и до прихода в «Ренессанс Кредит» Сергей был директором юридического департамента и комплаенс-контроля в GE Money Bank, где также являлся членом Правления банка, членом Совета Директоров. Сергей Королев окончил юридический факультет Московского государственного университета им. Ломоносова, Академию международного права в Гааге (Нидерланды) и юридический факультет Университета Эмори (США), кандидат юридических наук.

Лариса Борисовна Марьина

Главный бухгалтер, член Правления

Лариса Марьина отвечает за формирование учетной политики Банка, ведение бухгалтерского и налогового учета. Лариса имеет 15-летний опыт работы в банковской сфере в бухгалтерском и операционном подразделениях. Лариса работала в таких банках как «ДиалогБанк» и «ДельтаБанк». С декабря 2003 года г-жа Марьина является Главным бухгалтером «Ренессанс Кредит». Лариса Марьина окончила Всероссийский заочный финансово-экономический институт и получила диплом по специальности «Банки и кредит».

Олег Викторович Скворцов

Заместитель Председателя Правления, первый Вице-президент

Олег Скворцов является Заместителем Председателя Правления и первым Вице-президентом Банка. Он руководит всеми продажами банковских продуктов и сетью дистрибуции Банка на территории России. Олег Скворцов обладает 15-летним опытом работы в банковском секторе. С 1997 по 2005 год г-н Скворцов являлся Председателем Правления «Юниаструм банка», а затем около 5 лет работал в «Абсолют банке», где также занимал должность Заместителя Председателя Правления. Г-н Скворцов окончил Московский горный институт и имеет второе высшее образование по специальности «Финансы и кредит», полученное в Московском государственном открытом университете. Кроме того, Олег прошел курс “Финансового менеджмента” в Академии народного хозяйства при Правительстве РФ.

Татьяна Викторовна Хондру

Заместитель Председателя Правления, старший Вице-президент, Главный Финансовый директор
Татьяна Хондру отвечает за все финансовые аспекты бизнеса «Ренессанс Кредит». Она обладает обширным международным опытом в области развития бизнеса и финансов. Татьяна в течение восьми лет работала в General Electrics (GE). На протяжении своей карьеры в GE Татьяна занимала финансовые позиции в различных структурных подразделениях компании, таких как GE International, GE Plastic и других.

СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ

(на 31 декабря 2012 года)

Кристоф Франсуа Шарлье
Председатель Совета директоров
Кристоф Шарлье работает в ОНЭКСИМе с сентября 2008 года. В настоящее время входит в Советы директоров компаний «Ренессанс Капитал», Rusal Global Management, РБК, Профотек, RCIL, RFP Group, УАi и «Квадра» (бывшая ТГК-4) и возглавляет Совет директоров компании «Оптоган». До прихода в Группу, в период с 2002 по 2004 гг., Кристоф занимал должность начальника управления Стратегического Развития ГМК «Норильский никель». С 1998 по 2002 Кристоф являлся вице-президентом ЛВ Финанс, консультационной компании по корпоративным финансам и венчурному капиталу. До этого он работал в Инвестиционно-банковской группе «Ренессанс Капитал» в Москве и Группе сделок и поглощений банка JP Morgan в Нью-Йорке. Кристоф закончил с отличием финансовое отделение Wharton School и получил степень бакалавра по специальности Международные отношения в Колледже искусств и наук Университета Пеннсильвания. Скрыть Кристоф Шарлье работает в ОНЭКСИМе с сентября 2008 года. В настоящее время входит в Советы директоров компаний «Ренессанс Капитал», Rusal Global Management, РБК, Профотек, RCIL, RFP Group, УАi и «Квадра» (бывшая ТГК-4) и возглавляет Совет директоров компании «Оптоган». До прихода в Группу, в период с 2002 по 2004 гг., Кристоф занимал должность начальника управления Стратегического Развития ГМК «Норильский никель». С 1998 по 2002 Кристоф являлся вице-президентом ЛВ Финанс, консультационной компании по корпоративным финансам и венчурному капиталу. До этого он работал в Инвестиционно-банковской группе «Ренессанс Капитал» в Москве и Группе сделок и поглощений банка JP Morgan в Нью-Йорке. Кристоф закончил с отличием финансовое отделение Wharton School и получил степень бакалавра по специальности Международные отношения в Колледже искусств и наук Университета Пеннсильвания. Скрыть 
Кристоф Франсуа Шарлье работает в ОНЭКСИМе с сентября 2008 года. В настоящее время входит в состав Совета директоров компаний «Ренессанс Капитал», Rusal Global Management, РБК, Профотек, RCIL, RFP Group, YAi и «Квадра» (бывшая ТГК-4) и возглавляет Совет директоров компании «Оптоган». 
Алексей Валерьевич Левченко

Член Совета директоров, Председатель Правления 

Алексей Левченко, являясь членом Совета директоров, также возглавляет Правление Банка. Господин Левченко имеет 15-летний опыт работы в различных финансовых институтах. До прихода в «Ренессанс Кредит» в 2003 году Алексей Левченко в течение трех лет работал в банке «Казначей» (Группа «Магнезит») в разных должностях от Заместителя до Председателя Правления банка и ранее на протяжении пяти лет работал в банке «Огни Москвы». Алексей Левченко окончил факультет экономики Московского государственного университета им. Ломоносова. Имеет степень магистра по бизнес-администрированию (MBA) Бизнес школы МГУ.

Мария Михайловна Пиотровская

Член Совета директоров
Занимает должность советника Председателя Правления «Ренессанс Кредит» с июля 2012 года. Госпожа Пиотровская ранее работала управляющим директором, руководителем управления финансирования инвестиционной компании «Ренессанс Капитал», а также участвовала в руководстве стратегическим развитием «Ренессанс Групп» и курировала долгосрочные проекты по развитию некоторых направлений бизнеса группы. До прихода в инвестиционную компанию «Ренессанс Капитал» Мария занимала позицию старшего советника в Межгосударственном банке, где отвечала за определение стратегии развития отдельных направлений бизнеса банка. До этого она в течение 13 лет работала в ЗАО «Дрезднер Банк», куда пришла в 1993 г. на позицию дилера отдела валютных операций. В 1998 году была назначена на должность руководителя управления рынков капитала. В 2006 году Мария Пиотровская была назначена на должность регионального координатора по развитию бизнеса, советника заместителя председателя совета директоров банка. В ее обязанности входило определение стратегии развития бизнеса группы. Мария окончила Санкт-Петербургский государственный университет.», а также участвовала в руководстве стратегическим развитием «Ренессанс Групп» и курировала долгосрочные проекты по развитию некоторых направлений бизнеса группы. До прихода в инвестиционную компанию «Ренессанс Капитал» Мария занимала позицию старшего советника в Межгосударственном банке, где отвечала за определение стратегии развития отдельных направлений бизнеса банка. До этого она в течение 13 лет работала в ЗАО «Дрезднер Банк», куда пришла в 1993 г. на позицию дилера отдела валютных операций. В 1998 году была назначена на должность руководителя управления рынков капитала. В 2006 году Мария Пиотровская была назначена на должность регионального координатора по развитию бизнеса, советника заместителя председателя совета директоров банка. В ее обязанности входило определение стратегии развития бизнеса группы «Дрезднер Банк» в России. Мария окончила Санкт-Петербургский государственный университет.
Сенько Валерий Владимирович 

Член Совета директоров

Валерий Сенько работает в Группе «ОНЭКСИМ» в качестве Директора по инвестициям с мая 2007 года. Ранее он занимал ряд позиций в ГКМ «Норильский никель», где отвечал за вопросы корпоративного развития, реализацию международных проектов компании связи с инвесторами. С 2008 года является членом Совета директоров страховой компании «Согласие», инвестиционно-девелоперской группы ОПИН. С июля 2008 года по июнь 2010 года был членом Совета директоров компании «Квадра» (бывшая ТГК-4). В 2010 году вошел в состав Совета директоров РБК. Входит в состав Совета директоров С 2008 года является членом Совета директоров страховой компании «Согласие», инвестиционно-девелоперской группы ОПИН. С июля 2008 года по июнь 2010 года был членом Совета директоров компании «Квадра» (бывшая ТГК-4). В 2010 году вошел в состав Совета директоров РБК. Входит в состав Совета директоров компании «Оптоган» и участвует в реализации проекта создания нового городского автомобиля. В период с 2000 по 2002 гг. Валерий являлся бизнес С 2008 года является членом Совета директоров страховой компании «Согласие», инвестиционно-девелоперской группы ОПИН. С июля 2008 года по июнь 2010 года был членом Совета директоров компании «Квадра» (бывшая ТГК-4). В 2010 году вошел в состав Совета директоров РБК. Входит в состав Совета директоров компании «Оптоган» и участвует в реализации проекта создания нового городского автомобиля. В период с 2000 по 2002 гг. Валерий являлся бизнес компании «Оптоган» и участвует в реализации проекта создания нового городского автомобиля. Валерий с отличием окончил МГИМО МИД РФ по специальности «экономист-международник».
Тихонова Майя Александровна
Член Совета директоров

Майя Тихонова занимает в Группе «ОНЭКСИМ» должность Исполнительного директора Инвестиционной дирекции с июля 2012 года. Майя также входит в состав Совета директоров страховой компании «Согласие». Ранее она работала в крупных российских банках: ОАО «Россельхозбанк», ООО КБ «Российский капитал». Окончила МГИМО МИД РФ по специальности «экономист-международник».
Сведения о доле участия членов 

совета директоров и правления в уставном капитале Банка

Ни один из членов Совета директоров и Правления не имеет доли в уставном капитале Банка.

Сведения о размере вознаграждения, льгот, компенсации расходов членов совета директоров и правления

Положением о Совете директоров и Уставом КБ «Ренессанс Капитал» (ООО) не предусмотрены выплаты вознаграждений и (или) компенсации расходов членам Совета директоров Банка за исполнение ими функций членов Совета директоров (наблюдательного совета) кредитной организации.

Членам Совета директоров КБ «Ренессанс Капитал» (ООО), являющимся штатными сотрудниками Банка, в течение года производится оплата их труда согласно занимаемым должностям в соответствии с трудовыми договорами.

Доходы, полученные членами Совета директоров КБ «Ренессанс Капитал» (ООО), одновременно являющимися членами Правления КБ «Ренессанс Капитал» (ООО) и штатными сотрудниками Банка, указаны ниже в качестве суммы доходов членов Правления.

Выплаты вознаграждений, льгот и/или компенсации расходов членам Правления КБ «Ренессанс Капитал» (ООО), связанных с исполнением ими функций членов коллегиального исполнительного органа Банка, внутренними документами КБ «Ренессанс Капитал» (ООО) не предусмотрено.

Оплата труда членов Правления производится по занимаемым должностям, в соответствии с трудовыми договорами.

За 2012 год выплаты вознаграждений членам Правления составили 170 124 720,79 руб., в том числе:

заработная плата – 58 853 261,66 руб.;

премии – 111 116 145,39 руб.;

иные имущественные предоставления – 155 313,74 руб.
ЛИЦЕНЗИИ
Лицензии на осуществление банковских операций, в том числе со средствами в рублях и в иностранной валюте юридических и физических лиц.

Номер лицензий – 3354. 

Дата выдачи лицензий – 26.03.2012 г. 

Орган, выдавший лицензии – Центральный банк Российской Федерации. 

Срок действия – бессрочно.

Лицензия профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление брокерской деятельности. 

Номер лицензии – 077-10969-100000. 

Дата выдачи лицензии – 29.01.2008 г. 

Орган, выдавший лицензию – Федеральная служба по финансовым рынкам. 

Срок действия – бессрочно.

Лицензия профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление дилерской деятельности.

Номер лицензии – 077-10971-010000. 

Дата выдачи лицензии – 29.01.2008 г. 

Орган, выдавший лицензию – Федеральная служба по финансовым рынкам. 

Срок действия – бессрочно.

Лицензия профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление депозитарной деятельности.

Номер лицензии – 077-10978-000100. 

Дата выдачи лицензии – 29.01.2008 г. 

Орган, выдавший лицензию – Федеральная служба по финансовым рынкам. 

Срок действия – бессрочно.

Лицензия профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление деятельности по управлению ценными бумагами.

Номер лицензии – 077-13005-001000. 

Дата выдачи лицензии – 30.03.2010 г. 

Орган, выдавший лицензию Федеральная служба по финансовым рынкам. 

Срок действия – бессрочно.

Реквизиты для расчетов
Для платежей в рублях: 

к/c № 30101810900000000409  
в Отделении № 3 Московского  ГТУ Банка  России 

БИК 044599409 ИНН 7744000126

ОГРН 1027739586291  

Для платежей в долларах США:

Account № 400912805 with  JPMorgan Chase Bank N.A. New York,

S.W.I.F.T. Code: CHAS US 33

Для платежей в евро: 

Account 6231606572 with J.P. Morgan AG, Frankfurt am Main,

SWIFT: CHAS DE FX

КОНТАКТЫ
	Полное фирменное наименование
	Коммерческий банк «Ренессанс Капитал» 

(Общество с ограниченной ответственностью)

	Сокращенное наименование
	КБ «Ренессанс Капитал» (ООО)

	Адрес места нахождения
	Российская Федерация, 115114, г. Москва, Кожевническая улица, д.14

	Телефон
	(495) 783-46-00

	Факс
	(495) 783-46-32

	Адрес электронной почты
	consultant@rencredit.ru

	Адрес страницы в Интернет
	www.rencredit.ru


Приложения

Приложение 1. Финансовая отчетность за 2012 год в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности.
Приложение 2. Финансовая отчетность за 2012 год в соответствии с российскими стандартами финансовой отчетности.  
Цены на нефть марки Urals
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Прирост ВВП в реальном выражении
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%





Долларов США за баррель в среднем за полгода








� Здесь и далее, если прямо не указано иное, значения финансовых показателей приведены в соответствии с данными отчетности по МСФО и данными управленческой отчетности Банка


� Данные взяты из отчета Raiffaisenbank «CEE Banking Sector Report June 2012».
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